Landscape

Agencia de Innovacién y Tecnologia



Agencia Landscape

Somos una agencia de tecnologia e
innovacion que aporta valor al crecimiento
de nuestros clientes con nuestra asesoria,

creacion e implementacion de soluciones
tecnoldgicas de forma agil.
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Tenemos un fuerte foco en la innovacion
con el fin principal de ser pioneros en el
mercado.

INNOVADORES

Nuestra principal metodologia de trabajo es
ser agiles, para responder a los constantes
cambios del mercado en nuestros proyectos.

AGILES

Nuestro equipo se conforma de personas

multidisciplinarias con experiencia en distintas
@ industrias (principalmente banca, retail y
manufactura), altamente capacitadas y
desafiadas en vias del crecimiento.

MULTIDISCIPLINARIOS
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Areas
de conocimiento y experiencia

Innovacion

Arquitectura de Software
UX/UI

Marketing digital

Desarrollo de software

Gestion de proyectos y Agilidad

Infraestructura cloud




Casos de éxito

Por ti, Servicios Financieros
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COMPROMISO.

osaber mas



Externalizacion
Landscape

Partners

Alianza Comercial

Beneficio Mutuo
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Proceso Partner

Entrada

Desafio Skills

&4

Nivel 1 - Nivel 2

Firmar Acuerdo

Cierre
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Matriz Partners

Nivel 1: Nivel 2:
Recomendador - Fee seller Representante comercial - Reseller
El Partner nos recomienda a otra empresa. El Partner se encarga del proceso comercial.
Nosotros nos encargamos del proceso comercial. Nos trae el Lead listo para comenzar el proyecto.
10% - Proyecto Costo del proyecto acordado

con el Partner y su cliente

https://docs.google.com/spreadsheets/d/1AlI6ad10-A6SeTPy11B_melLBwZc3YkIMd/edit#gid=1399386424 & | 07



Responsabilidades

Nivel 1:
Recomendador - Fee seller

Nivel 2:
Representante comercial
- Reseller
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Landscape

Tiempo/Costo

Proceso

Comercial/Técnico

Tiempo/Costo

Apoyo Técnico
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Partner \

Enviar referidos
calificados a reunion 1

Seguimiento y apoyo.

Proceso comercial
del Lead

/
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Materiales Landscape

Material de
Marketing

Casos de Exito Evaluacion
comercial
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Datos de Contacto
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Nicolas Garcia
Chief Financial Officer

nicolas.garcia@landscape.cl

+56 9 9327 5886
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Valery Maricura
Commercial Assistant

valery.maricura@landscape.cl
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